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Saiba aproveitar
a data unindo o
varejo alimentar
a oferta de
presentes,
agregando valor
no ponto
de venda
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Marcos Samaha, do Grupo Pdo de
Achcar, aborda os formatos de
proximidade Minimercado Exira
e Minufo Pao de Aclicar

precisa dar”, explica Adriana. Para este
Dia das Maes, a empresdria aposta na
venda de semijoias e chocolates finos.
Ela também destaca que vinhos e ali-
mentos de maior valor agregado, como
o camario, tém boa saida na época.
"Os clientes procuram por ingredien-
tes especiais para realizar um almogo
de domingo mais elaborado”, salienta.
A varejista também oferece embala-
gens especiais para presente, que quase
funcionam como um presente A parte
e que ajudam a compor 0 momento de
comemoragio.

Chocolate cai bem em qualquer
época do ano, principalmente quando
se quer agradar a uma pessoa querida.
No caso das mies, as cmbala\gcns di-
ferenciadas recebem grande destaque
na gondola, onde até mesmo o item
tradicional ganha sabores e formatos
mais refinados. Para a Gourmand Ali-
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Itens
diferenciados
aumentam os
resultados em
até 20%
Patricia Brat,
diretora de
Marketing da
Gourmant
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mentos, este pcrind-‘v € propicio para
langar produtos que tenham alguma
ligagio com a data. A importadora
apresenta novidades na linha belga
Delafaille, com sua caixa de trufas, na
linha francesa Im.qunr. com uma caixa
de bombons em formato de lago, e na
linha Storck, com uma caixa de cho-
colates Merci.
DEGCUSTACAO

Para promover os langamentos no
ponto de venda, a empresa aposta na
tradicional e sempre eficaz agdo de
degustagio. Patricia Brat, diretora de
Marketing da importadora, conta que
as vendas durante o Dia das Maes sio
signiﬁcuti\z\; e deverio aumentar nes-

te ano. “Com itens diferenciados, os
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resultados tendem a crescer de 1
20% em relagiio aos meses anteriores”,

diz ela. Produtos de maior valor agre-
gado, como os chocolates premium,
merecem um posto diferenciado na
loja. Recomenda-se que o varejista
monte um espago com esses itens, in-
dicando solugies para presentes,como
vinhos e cestas, acompanhados de fru-
tas secas e doces finos.

A Nadir Figueiredo pretende re-
formar a secio de bazar neste Dia das
Mies com novos artigos de vidro, con-

juntos ¢ embalagens para as marcas

Marinex ¢ Nadir. “Temos dois grandes
pacotes de langamentos por ano. Um
deles destina-se a atender o primei-
ro semestre, especialmente o Dia das
Mies”, explica Paulo de Paula e Silva,
diretor de Markcting da empresa. O
executivo lembra que a data € a segun-
da mais importante nos resultados da
companhia, ¢ que itens de bazar tém
pregos atrativos e sdo ideais para prota-
gonizar o almogo comemorativo. 2




